





Valeur Group verstarkt institutionellen Vertrieb

Die Valeur Group, ein unabhangiger Anbieter von Asset Management und
Investment Solutions, hat einen erfahrenen Vertriebsprofi an Bord geholt, um das
Geschaft mit institutionellen Kunden in der Schweiz weiter auszubauen.

Michael Haupt startet per Juli 2025 bei Valeur Group als Institutional Sales and
Client Solutions. Er wird die Beziehungen zu institutionellen Anlegern intensivieren
und massgeschneiderte Anlageldosungen vorantreiben. Haupt berichtet direkt an
Alessandro Noceti, Head of Distribution.

Vor seinem Wechsel zu Valeur Group war Haupt bei Vontobel tatig, wo er
Institutionelle Kunden in der Schweiz betreute. Zuvor sammelte er bei Partners
Group Erfahrung in verschiedenen Funktionen im Produkt- und Investmentbereich.

Alessandro Noceti kommentiert die Ernennung:

“Michaels fundierte Erfahrung in der Betreuung institutioneller Investoren sowie sein
tiefes Verstandnis fur strukturierte Losungen sind ein wichtiger Baustein flr unsere
Wachstumsstrategie in der Schweiz.”

Valeur Group:

Valour Group zeichnet sich durch ihre Unabhangigkeit und umfangreiche Expertise in den
Bereichen Vermogensverwaltung, Beratung, Handel, Strukturierung von massgeschneiderten
Investmentfonds und Immobiliendienstleistungen aus. Die 2010 gegrindete Gruppe ist in Europa

mit Niederlassungen in der Schweiz, im Vereinigten Konigreich und in Luxemburg vertreten. Dank
der Kompetenzen und der langjahrigen Erfahrung seines Teams bietet Valeur Losungen mit hohem
Mehrwert flur die Entwicklung individueller Strategien und Anlageprodukte. Das Unternehmen

bietet eine breite Palette von Anlageprodukten und - dienstleistungen, die alle Anlageklassen und
verschiedene Verwaltungsstile abdecken.
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